
C
urro Santacreu

Licenciado en Ciencias Em
presariales, M

aster en G
estión Em

presarial 
por ESIC, D

irectivo en Banca durante 17 años, A
gente de la Propiedad 

Inm
obiliaria, Perito tasador, Fotógrafo Inm

obiliario y H
om

estager.

Cuenta con num
erosa form

ación continuada en D
irección y G

estión de 
equipos, Selección de personal, Coaching and Counselling, Técnicas de 
venta Inm

obiliaria, D
erecho y fiscalidad Inm

obiliaria, M
arketing 

estratégico y N
egociación.

Entró en banca m
uy joven, centrando su quehacer diario com

o directivo 
en la com

ercialización hipotecaria y la gestión de patrim
onio bancario 

para gran parte del norte de España. Tras su trabajo en banca, creó en 
Zaragoza la inm

obiliaria EN
TREATICO

S, dedicada a la venta de áticos 
en la ciudad, donde adem

ás de coordinar a su equipo y diseñar el 
desarrollo de la m

arca, se encarga de la negociación con los propietarios y 
de los cierres com

erciales de las operaciones. Lo veréis siem
pre 

sonriendo. Su lem
a: “negociar es com

o un juego, ¿jugam
os?”

Instructor SIRA


